lhre Aufgaben

» Verkauf von Mediaprodukten in unseren Print- und Online-Verzeichnissen

Wir sind Teil einer Verlagsgruppe mit 11 Verlagen, die zu den groBen Heraus-
gebern von Verzeichnismedien in Deutschland zahlt. Zu unserem taglichen
Geschéaft gehdren neben den klassischen Medien auch unsere Online Media
Produkte, die an kleinere und mittlere Unternehmen gerichtet sind. Wir sind
Experten flir Mediaberatung, Mediaplanung und Kampagnenmanagement in
regionalen Markten. Als Mitarbeiter (m/w/d) im Sales Team sind Sie fiir den
Erfolg der mediamagneten und unserer Kunden mitverantwortlich.

Wir suchen im Raum Kassel/Nordhessen

Sales Manager

Selbstbestimmtes
Gehalt durch Fixum
und Provision

Spannende
Incentive-Programme

Flexibles Arbeitszeit-
modell und mobiles
Arbeiten

Firmenwagen auch
zur privaten Nutzung
und Tankkarte

Aus- und Weiterbildung

« Vertrieb unserer digitalen Losungen, u. a. Homepages, Apps, Google Ads, etc.

« Erstellung individueller Angebote, sowie deren Betreuung bis zum erfolgreichen Abschluss

» Pflege unseres Kundenstammes durch personliche Beratung und Betreuung

» Eigenstandige Gewinnung neuer Kunden via Telefon oder beim Kundenbesuch

» Festigung dauerhafter Kundenbeziehungen durch die Umsetzung bedarfsorientierter Werbekonzepte

Wir bieten

« Sehr gute Verdienstmdglichkeiten, Fixum und Provision

 Eine intensive Einarbeitung - auch von branchen-
fremden Interessenten

« Vielseitige und anspruchsvolle Aufgaben in flachen
Hierarchien

» Ein interessantes und abwechslungsreiches Arbeits-
umfeld mit netten Kollegen

« Einen modernen Arbeitsplatz, sowie neuste mobile
Arbeitsmittel

« Attraktive Incentive-Programme

» Flexibles Arbeitszeitmodell und mobiles Arbeiten

» Firmenwagen auch zur privaten Nutzung und
Tankkarte

« Garantieprovision in der Einarbeitungszeit

» 30 Tage Urlaub nach der Probezeit

Sie bieten

» Hohe Eigenmotivation und Freude an der Vermarktung
von innovativen digitalen L6sungen

» Sympathisches, aufgeschlossenes und sicheres
Auftreten

» Freude am selbststandigen und eigenverantwortlichen
Arbeiten

« Vertriebsaffinitat, gepaart mit Verkaufs- und
Abschlussstarke

« Kommunikations- und Verhandlungsgeschick

« Interesse und Know-how rund um das Thema
Marketing

« Termingerechte und strukturierte Arbeitsweise

Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme:

IDAG Telefonbuchverlag GmbH - Ruhrtalstr. 52-60 - 45239 Essen

z.Hd. Dr. Michael Platzkoster - platzkoester.michael@mediamagneten.de

www.mediamagneten.de




